Pressemitteilung

Komplexe Zeiten am Kapitalmarkt: Jetzt
schlagt die Stunde der Profis

Die Herausforderungen an den Finanzméarkten wachsen — eine professionelle
und mafigeschneiderte Beratung kann Anlegern helfen, Fehler beim
Vermdgensaufbau zu vermeiden — Transparenz und Unabhéangigkeit als
wichtige Erfolgskriterien...

Wenn es um die eigenen Finanzen geht, sollten Anleger eigentlich die allerhdchsten
Anspriche haben. Doch die Realitat sieht oft anders aus: Viele Bundesburger begniigen
sich mit einer standardisierten 08/15-Beratung bei ihrer Hausbank. Andere setzen auf
sogenannte Roboadvisor, also digitale Beratungslésungen, die gro3tenteils mit Hilfe eines
automatisierten Prozesses die individuell ideale Vermégensverwaltung versprechen. Und
wieder andere vertrauen auf den Rat von Freunden und/oder kimmern sich eigenstandig
um ihre Geldanlage, was das Risiko beinhaltet, typische Fehler wie prozyklisches Verhalten
oder Selbstiiberschatzung zu begehen.

Mdglicherweise ist in den vergangenen Jahren der Qualitatsunterschied zu einer
professionellen, ganzheitlich ausgerichteten Finanzplanung nicht grof3 aufgefallen. Zinsen
gab es nicht, und wer nicht allzu viel falsch machte, konnte mit einem klassischen Mix aus
Aktien und Anleihen Uber einen langeren Zeitraum eine einigermalf3en ertragliche Rendite
einfahren.

Doch diese goldenen Zeiten sind vorbei. Spatestens nach dem katastrophalen ersten
Halbjahr mit starken Kursverlusten bei Aktien und Anleihen gleichermalZen ist ein Umdenken
dringend erforderlich. ,Ein Weiter-so“ wird bei der Kapitalanlage nicht mehr funktionieren. Es
ist jetzt echte Expertise gefragt, um auf die enormen Herausforderungen beim
Vermogensaufbau und der Altersvorsorge einzugehen®, sagt Klaus Porwoll, Griinder und
Inhaber der unabhangigen Honorar-Finanzberatung PecuniArs aus Berlin.

Neben Fachwissen ist auch Empathie gefragt

Um den komplexen Mix aus rekordhoher Inflation, Zinswende, geopolitischen Risiken und
akuter Rezessionsgefahr in der Geldanlage zu bewéltigen, braucht es nach Ansicht des
Finanzprofis neben viel Fachwissen und langjéhriger Erfahrung auch jede Menge
Einfuhlungsvermdgen und Empathie des Beraters.

Das intensive Gesprach und der personliche Kontakt sind fir den erfahrenen Honorarberater
deshalb ganz wichtige Kriterien, um tatsachlich die individuellen Wiinsche, Ziele und
Bedirfnisse des Investors herauszufinden und darauf aufbauend eine ganzheitliche
Anlagestrategie erarbeiten zu kénnen. ,Wir verschaffen uns zunéchst einen Uberblick Giber
die gesamten Investitionen und besprechen, welches Thema flir den Kunden wichtig ist®,
erlautert Porwoll und ergénzt. ,Die Chemie zwischen Berater und Kunde muss dabei
stimmen.*



Dass eine unabhangige und professionell durchgefiihrte Finanzberatung einen echten
Mehrwert fur die Kunden bringt, zeigen zahlreiche Analysen und Berechnungen. ,Dabei
sollte es aber nicht darum gehen, sich nur auf die Maximierung der finanziellen Ertrage zu
konzentrieren. Mindestens ebenso, vielleicht sogar noch wichtiger ist, dass der Anleger sich
mit den Entscheidungen wohlfihlt*, erlautert der Berliner Vermégensverwalter, der sich auf
die Betreuung von Firmeninhabern, Unternehmern, Geschéftsfiihrern, Selbstandigen und
Freiberuflern spezialisiert hat.

,Bei uns gibt es keine Beratung von der Stange®, betont Porwoll. Vielmehr wird unter
anderem das Gesamtvermdgen mit in die Anlagestrategie einbezogen. Dazu gehdrt bei
Unternehmern auch das Betriebsvermdgen. Aber auch familidre Aspekte und bei Bedarf
Fragen der Generationennachfolge werden bertcksichtigt. ,Je komplizierter und verworrener
die Vermogenssituation ist, desto mehr sind Planung und Struktur erforderlich®, sagt Porwoll.

Finanzberatung ist Vertrauensangelegenheit

,ES reicht nicht aus, im Internet Fragen mit ein paar Klicks zu beantworten oder einfach am
Banktresen Produkte zu verkaufen®, betont Porwoll. ,Finanzberatung ist fur mich vor allem
eine Vertrauensangelegenheit.“ Er ist einer der Vorreiter der provisionsfreien
Finanzberatung, bei der der Kunde im Mittelpunkt steht und nicht die Frage, wie viel
Provision der Berater bekommit.

Die Entgegennahme von Provisionen stellt nach Ansicht Porwolls sogar grundséatzlich die
Unabhangigkeit eines Beraters oder Finanzdienstleisters in Frage, weil durch sie eine
neutrale Empfehlung erschwert wird. ,Oberstes Prinzip einer jeden Finanzberatung muss es
sein, dem Kunden genau die Finanzprodukte zu empfehlen, die seinen personlichen
Anlagezielen und Bediirfnissen am besten entsprechen®, sagt Porwoll. Und genau das bietet
die Honorarberatung. So wird die Qualitat der Beratung deutlich unabhangiger und damit
gualitativ besser.

Wenn eine kontinuierliche Betreuung von den Kunden gewtinscht wird, vereinbaren Porwoll
und sein Team eine laufende Servicegebihr. Das hat fiir den Anleger den Vorteil, dass ein
Vermogenswachstum auch im Interesse des Anlageberaters ist, da mit einem hoéheren
Depotwert die absolute Vergiitung steigt. PecuniArs zahlt zu den rund zwei Prozent der
Berater hierzulande, die wirklich unabhangig sind. Konkret h&ngen die Pauschal- sowie
Betreuungshonorare bei der Berliner Gesellschaft von den Beratungsinhalten und der Hohe
des jeweils investierten Kapitals ab. Doch vor allem sind die Gesamtkosten dadurch
erheblich niedriger als die Kosten, die bei Provisionsprodukten anfallen.



Uber PecuniArs

Die PecuniArs Gesellschaft fur strategische Anlageberatung mbH ist eine unabhéngige
Finanzberatungsgesellschaft auf Honorarbasis mit Sitz in Berlin. Das von dem
geschéftsfuhrenden Gesellschafter Klaus Porwoll gegriindete Unternehmen hat sich auf die
Betreuung von Firmeninhabern, Unternehmern, Geschéftsfiihrern, Selbstandigen und
Freiberuflern spezialisiert. Honorarberater Porwoll ist seit 1994 in der Finanzbranche tatig
und verfugt Gber ein Expertennetzwerk aus langjahrigen Partnern, die Spezialisten auf inrem
Gebiet sind.

Anspruch des Unternehmens ist es, frei von Interessenskonflikten, durch eine
kostentransparente und persénliche Beratung die Basis fir bewusste, fundierte finanzielle
Entscheidungen zu schaffen und den Kunden langfristig und vertrauensvoll auf dem Weg
zum finanziellen Ziel zu begleiten. PecuniArs gewahrleistet durch die Vergitung
ausschlie3lich auf Honorarbasis, dass die Beratung nur und ausschlief3lich im
Kundeninteresse erfolgt.



