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Honorarberater Klaus Porwoll: Warum ein
Provisionsverbot die Beratungsqualitat
starkt

23.03.2023 - Lesezeit 3 min

Foto: PantherMedia / HayDmitriy

Gerade auch bei der Vermittlung von Versicherungen stellt nach Ansicht des Experten eine provisionsbasierte
Beratung eine Gefahr dar.

Der Berliner Honorarberater Klaus Porwoll von der Pecuni Ars Honorarberatung
bezieht Stellung zum Provisionsverbot und zwar anders als derzeit die vorherrschende

Meinung in der Maklerschaft.

1 Nadine Wiesenthal

Viele Anlageberater hierzulande erhalten fur ihre Dienstleistungen eine Provision. Es gibt

Plane in der der EU dies nun zu andern und die honorarbasierte Beratung zu starken. Aus
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Sicht von Honorarberater Klaus Porwoll von der Pecuni Ars gibt es gute Grunde, warum

genau das der richtige Weg ist.

Das Thema, das viele Berater und Vermittler bereits langst erledigt glaubten, ist seit kurzem
wieder auf der Agenda. So forciert die Europaische Kommission aktuell ihr Vorhaben, ein EU-
weit geltendes Provisionsverbot bei der Vermittlung von Versicherungen und Finanzanlagen
einzuflUhren. Die Brusseler Beamten wollen im Zuge ihrer sogenannten Retail-Investment-
Strategie somit - ahnlich wie in Gro3britannien und den Niederlanden bereits der Fall - eine

Abschaffung von Zuwendungen fur bestimmte Finanzprodukte durchsetzen.

Provisionsmodell immer noch dominant

Nach Ansicht der EU-Kommission habe die EU-Finanzmarktrichtlinie Mifid 2 nicht wie
urspruanglich erhofft zu einem Anstieg der unabhangigen Anlageberatung gefuhrt. Das
Gesetz, das seit 2018 gilt, schreibt zwar mehr Transparenz bei der Anlageberatung vor, an der

Dominanz des Provisionsmodells hat dies jedoch nichts geandert.

Die Debatte in der Finanzbranche kocht deshalb hoch. Provisionen wirden Fehlanreize
setzen, weil sie den Berater fur den Verkauf mdglichst teurer Finanzprodukte belohnen, so
die Befurworter. Der Berater entscheide nicht unabhangig und frei, sondern habe immer im
Hinterkopf, wieviel er an einer Vermittlung verdiene. Dagegen wirden Honorare eine wirklich

unabhangige Beratung im Sinne des Kunden sicherstellen.

Doch Vermittler- und Bankenverbande in Deutschland, aber auch in anderen europaischen
Landern wie Osterreich, Frankreich oder Italien laufen gegen die Plane Sturm. Die Vertreter

sehen ihr Geschaftsmodell in Gefahr. Sie hefiirchten den Verlust einer Vielzahl von

Berater im Gewissenskonflikt

+Eine Provision stellt die Unabhangigkeit einer Anlageberatung in Frage”, kommentiert
dagegen Klaus Porwoll, Griunder und Inhaber der PecuniArs Gesellschaft fur strategische
Anlageberatung mbH mit Sitz in Berlin. Seiner Ansicht nach entstehen Interessenkonflikte
immer dann, wenn Berater Provisionen bekommen. Diese seien von Produkt zu Produkt
unterschiedlich, wobei der Berater naturgemal? vor dem Konflikt stehe, dem Kunden
entweder ein passendes Produkt zu empfehlen oder ein Produkt anzubieten, an dem er als

Berater durch eine hohere Provision mehr verdienen wurde.
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Angesichts dieser finanziellen Anreize sei es fraglich, ob eine Finanzberatung tatsachlich fair
und produktneutral und damit zum Wohle des Kunden erfolgen kdnne, gibt Porwoll zu
bedenken. ,Oberstes Prinzip einer jeden Finanzberatung muss es sein, dem Kunden genau
die Finanzprodukte zu empfehlen, die seinen personlichen Anlagezielen und Bedurfnissen
am besten entsprechen”, sagt der erfahrene Vermogensverwalter. Und genau das biete die
Honorarberatung. So werde die Qualitat der Beratung deutlich unabhangiger und damit

qualitativ besser.

AuBBerdem verursachen die Provisionen zusammen mit Verwaltung und Vertrieb enorme
Kosten, die zu Lasten der Rendite gehen. Die vermeintliche Gratis-Beratung von Banken oder
Versicherungen bezahlt der Kunde indirekt mit. ,In der unabhangigen Honorarberatung
entfallen gro3e Kostenbldcke und dies kommt somit Ihrer Rendite zugute, da wir ein

produktunabhangiges Honorar vereinbaren”, erlautert Porwoll.

Provisionshaftung bei Versicherungen

Gerade auch bei der Vermittlung von Versicherungen stellt nach Ansicht des Experten eine
provisionsbasierte Beratung eine Gefahr dar. Der Grund ist die sogenannte
Provisionshaftung. Nach der Vermittlung einer Versicherung erhalt der Vermittler eine
Abschlussprovision. Doch wird der Vertrag vorzeitig aufgeldst, ist der Berater haftbar und
muss die Provision zuruckzahlen. ,Das fuhrt dazu, dass der Vermittler nattrlich versucht, den
Kunden in der Versicherung zu halten - und ist sie auch noch so negativ fur den Kunden”,

erlautert Porwoll das Dilemma.

Pecuni Ars zahlt dagegen zu den rund zwei Prozent der Berater hierzulande, die unabhangig
sind. Denn ahnlich wie ein Rechtsanwalt oder ein Steuerberater wird der

Honorarberater produktunabhangig bezahlt - mit einem Honorar. Konkret hangen die
Pauschal- sowie Betreuungshonorare bei der Berliner Gesellschaft von den
Beratungsinhalten und der Hohe des jeweils investierten Kapitals ab. ,Die Gesamtkosten sind

erheblich niedriger als die Kosten, die bei Provisionsprodukten anfallen”, sagt Porwoll.

Auch wenn sich die Vergutungsform hierzulande immer noch in der Nische befindet: Porwoll
hat beobachtet, dass immer mehr Anleger die Vorteile der unabhangigen Honorarberatung
erkennen, bei der die Vergutung fair und produktunabhangig erfolgt. ,Denn damit entfallt
der Interessenskonflikt, und der Berater kann ausschlie3lich im Sinne des Kunden handeln”,
sagt der Berliner Vermogensverwalter, der sich auf die Betreuung von Firmeninhabern,

Unternehmern, Geschaftsfuhrern, Selbstandigen und Freiberuflern spezialisiert hat.
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